
 
 

 ニッポン・ニュー・マーケット－「ヘラクレス」 
平成 20 年 3 月 24 日 

各      位 
会 社 名 株式会社ネクストジェン   
代表者名 代表取締役社長 大西新二  

（コード 3842 大証ヘラクレス） 
問合せ先 取締役 執行役員 柏木宏之 

（TEL． 03－3234－6855 ）   
 
 

中期事業計画（2008 年～2010 年）策定に関するお知らせ 
 
 
 当社は、この度、平成 20 年 12 月期を初年度とする中期事業計画（2008 年～2010 年）を策定いた

しましたので、添付資料のとおりお知らせいたします。 

 
記 

 
・2008-2010 年 中期事業計画 －Beyond the Next Generation－ 

 
以上 
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20082008--20102010年年
中期事業計画中期事業計画

Beyond the Next GenerationBeyond the Next Generation
““ｲﾝﾌﾗｲﾝﾌﾗ･･ﾌﾟﾗｯﾄﾌｫｰﾑからｻｰﾋﾞｽﾌﾟﾗｯﾄﾌｫｰﾑからｻｰﾋﾞｽ･･ｿﾘｭｰｼｮﾝへ”ｿﾘｭｰｼｮﾝへ”

20082008年年33月月2424日日
株式会社ネクストジェン株式会社ネクストジェン

大西新二大西新二
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経営理念経営理念
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事業
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次の世代につなげるネットワーク社会の構築次の世代につなげるネットワーク社会の構築

従来は通信産業と直接的関係のなかった事業、サービス、製品が産業の
垣根を越えて連携する（通信がよい意味で道具となれる）世界の実現
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2002 2003 2004 2005 2006 2007

チャレンジの変遷と継続

会社設立
SIPSIP
B2BUAB2BUA

海外海外
輸出輸出

ｷｬﾘｱｸﾞﾚｰﾄﾞｷｬﾘｱｸﾞﾚｰﾄﾞ
SIPSIP--C5SSC5SS

大規模大規模IPIP
ｾﾝﾄﾚｯｸｽｾﾝﾄﾚｯｸｽ

3PCC3PCC

法人向け法人向け
DualDual端末用端末用
IPIP--PBXPBX

VoIP/SIPVoIP/SIP
ｾｷｭﾘﾃｨｾｷｭﾘﾃｨ

企業向け企業向け
ﾁｬﾈﾙ開拓ﾁｬﾈﾙ開拓

大規模大規模
SIPSIP--PIMPIM

CSPCSP

SBCSBC
ｿﾘｭｰｼｮﾝｿﾘｭｰｼｮﾝ

ﾍﾗｸﾚｽﾍﾗｸﾚｽ
上場上場

ｿﾌﾄ内製ｿﾌﾄ内製
体制確立体制確立

外注外注
製造体制製造体制
確立確立

社会･産業に対するﾁｬﾚﾝｼﾞ

技術開発に対するﾁｬﾚﾝｼﾞ技術開発に対するﾁｬﾚﾝｼﾞ

SIPSIP
ProxyProxy

JavaJava
SIP SIP servletservlet

携帯携帯
通話録音通話録音
ｿﾘｭｰｼｮﾝｿﾘｭｰｼｮﾝ

社内社内･･ﾋﾞｼﾞﾈｽﾓﾃﾞﾙに対するﾁｬﾚﾝｼﾞﾋﾞｼﾞﾈｽﾓﾃﾞﾙに対するﾁｬﾚﾝｼﾞ

自社製自社製
SIPSIP--C5SSC5SS

仮想化仮想化
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他ソフトハウス

マーケットポジションマーケットポジション ①国内ｷｬﾘｱ①国内ｷｬﾘｱVoIPVoIP市場市場

汎
用
仕
様

アプリケーション

個
別
仕
様

インフラ

大手ベンダ システム
インテグレータ

今後新たなターゲットと
なるマーケット
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中小ソフト
会社

マーケットポジションマーケットポジション ②国内法人②国内法人VoIPVoIP市場市場

小
規
模

個別仕様・ｶｽﾀﾏｲｽﾞ

大
規
模

汎用仕様

大手メーカー

今後新たなターゲットと
なるマーケット

大手ベンダ
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ネクストジェンの強みと弱み

Strength

Weakness

豊富な対通信事業者
ビジネスの経験

高度な製品開発力と
導入実装力

企画提案力

高コスト体質

既存顧客の潜在性発掘既存顧客の潜在性発掘

企画提案力・ビジネス
モデル検討力の向上
企画提案力・ビジネス
モデル検討力の向上

先進性・独自性

顧客リレーション構築力
他社リレーション活用他社リレーション活用

新規事業の柱の確立新規事業の柱の確立

社内体制見直し社内体制見直し

顧客満足度の向上顧客満足度の向上

高付加価値ソリューションと
コンサルテーションの強化
高付加価値ソリューションと
コンサルテーションの強化

課題
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課題認識と重点事項

事業規模
拡大

事業基盤
強化

既存顧客の潜在性発掘

企画提案力の向上

新規事業の柱の確立

社内体制見直し

通信事業者向けビジネスの拡大通信事業者向けビジネスの拡大

法人向けビジネスの拡大法人向けビジネスの拡大

提案内容の多様化提案内容の多様化

保守サポート体制の確立保守サポート体制の確立

開発製造の品質維持開発製造の品質維持

他社ベンダとの関係性構築他社ベンダとの関係性構築

新規事業の積極展開新規事業の積極展開

経営企画機能の強化経営企画機能の強化

他社リレーションの活用

目標

顧客満足度の向上

生産能力拡大生産能力拡大

課題 重点事項

7Copyright © 2008 NextGen, Inc. All rights reserved. CONFIDENTIAL

今後のビジネス成長モデル

2002 2006 2008 2010

通信事業者顧客数の拡大
ライセンス販売ビジネス

モデルの成熟期顧客先拡大

当
社
売
上
規
模

NGN（VoIP）関連
技術・ノウハウの構築

他社サービスの
NGN参入

NTTのNGN関連
商用サービスの導入開始

NGN（VoIP）関連
事業者の投資が拡大
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20082008--20102010年年 中期事業計画中期事業計画 まとめまとめ

2008年12月期

売上高 1,511百万円

経常利益 121百万円

2010年12月期

売上高 2,600百万円

経常利益 350百万円

通信事業者向けビジネスの強化
法人向け販路の確立と拡大

VoIPセキュリティネットワーク事業拡大
CSP事業積極展開

顧客満足度の向上
全国サポート体制の構築

事業
規模拡大

新規事業
推進

事業基盤
強化

2008 2009 2010
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株式会社株式会社 ネクストジェンネクストジェン

注意事項

本資料に掲載されている当社の予想や業績見通し、目標、計画
等の将来に関する記述は、当社が現在入手している国内外の情
報及び合理的であると判断する一定の前提に基づいており、実
際の業績等は様々な要因により大きく異なる可能性がありま
す。

本資料は、当社の事業計画を説明するものであり、情報内容を
保証するものではございません。株主および投資家の皆様がこ
のような情報を使用されたことによるいかなる損害についても
責任を負うものではないことをご注意ください。

〒〒102102--00830083 東京都千代田区麹町東京都千代田区麹町33--33--4 KDX4 KDX麹町ビル麹町ビル9F9F
TEL.03TEL.03--32343234--6855(6855(代代)    )    
FAX.03FAX.03--32343234--68576857
http://www.nextgen.co.jphttp://www.nextgen.co.jp


