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経営理念経営理念
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次の世代につなげるネットワーク社会の構築次の世代につなげるネットワーク社会の構築

従来は通信産業と直接的関係のなかった事業、サービス、製品が産業の
垣根を越えて連携する（通信がよい意味で道具となれる）世界の実現
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2002 2003 2004 2005 2006 2007

チャレンジの変遷と継続

会社設立
SIPSIP
B2BUAB2BUA

海外海外
輸出輸出

ｷｬﾘｱｸﾞﾚｰﾄﾞｷｬﾘｱｸﾞﾚｰﾄﾞ
SIPSIP--C5SSC5SS

大規模大規模IPIP
ｾﾝﾄﾚｯｸｽｾﾝﾄﾚｯｸｽ

3PCC3PCC

法人向け法人向け
DualDual端末用端末用
IPIP--PBXPBX

VoIP/SIPVoIP/SIP
ｾｷｭﾘﾃｨｾｷｭﾘﾃｨ

企業向け企業向け
ﾁｬﾈﾙ開拓ﾁｬﾈﾙ開拓

大規模大規模
SIPSIP--PIMPIM

CSPCSP

SBCSBC
ｿﾘｭｰｼｮﾝｿﾘｭｰｼｮﾝ

ﾍﾗｸﾚｽﾍﾗｸﾚｽ
上場上場

ｿﾌﾄ内製ｿﾌﾄ内製
体制確立体制確立

外注製造外注製造
体制確立体制確立

社会･産業に対するﾁｬﾚﾝｼﾞ

技術開発に対するﾁｬﾚﾝｼﾞ技術開発に対するﾁｬﾚﾝｼﾞ

SIPSIP
ProxyProxy

JavaJava
SIP SIP servletservlet

携帯携帯
通話録音通話録音
ｿﾘｭｰｼｮﾝｿﾘｭｰｼｮﾝ

社内社内･･ﾋﾞｼﾞﾈｽﾓﾃﾞﾙに対するﾁｬﾚﾝｼﾞﾋﾞｼﾞﾈｽﾓﾃﾞﾙに対するﾁｬﾚﾝｼﾞ

自社製自社製
SIPSIP--C5SSC5SS

仮想化仮想化
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NGNソリューション

自社製ｿﾌﾄｳｪｱ

NxG-Sｼﾘｰｽﾞ
企業向けIP-PBXや
通信事業者向け
IP電話用のSIPｻｰﾊﾞ

NxG-Aｼﾘｰｽﾞ
PCやWebとの連携を
実現する3PCCｻｰﾊﾞ
やﾌﾟﾚｾﾞﾝｽｻｰﾊﾞ

NxG-Bｼﾘｰｽﾞ
他社ｼｽﾃﾑや他事業者
との相互接続性を
提供するSIPｻｰﾊﾞ

事業セグメント事業セグメント

他社製ｿﾌﾄｳｪｱ
先進的な他社・外国企業の製品

NGNサービス

保守サポート

システム
エンジニアリング

コンサルティング
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弊社ソリューションの位置関係弊社ソリューションの位置関係

固定系通信事業者

Aさんから
Bさん・Cさん
への発信

NxG-S

NxG-B

NxG-B

NxG-S企業

NXG-Sシリーズ IP電話システムの根幹であるSIPサーバ

Cさんが着信

多種多様な
メーカ製端末の
接続を実現

IP電話システムの
交換機機能

ワイヤレスIP電話
ソリューション

屋外
携帯電話

Bさんが着信
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弊社ソリューションの位置関係弊社ソリューションの位置関係

固定系通信事業者 携帯系通信事業者

IMS/MMD

他社SIP
サーバ

NxG-S

NxG-B

NxG-S

企業

NXG-Bシリーズ 相互接続に用いるSIPサーバ

NxG-B

NxG-B

2システムによる
高信頼性の
IP電話網を実現

ベンダや機種
による違いを

吸収
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弊社ソリューションの位置関係弊社ソリューションの位置関係

固定電話

NxG-A

システムが発信者の
電話（携帯・固定）を

呼び出す

NXG-Aシリーズ 新しい利用形態を提供するSIPサーバ

インターネット上で
連絡先番号などを

クリック

同時にシステムが
受信者の電話（携帯・
固定）を呼び出す
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20082008--20102010年年
中期事業計画中期事業計画

Beyond the Next GenerationBeyond the Next Generation
““ｲﾝﾌﾗｲﾝﾌﾗ･･ﾌﾟﾗｯﾄﾌｫｰﾑからｻｰﾋﾞｽﾌﾟﾗｯﾄﾌｫｰﾑからｻｰﾋﾞｽ･･ｿﾘｭｰｼｮﾝへ”ｿﾘｭｰｼｮﾝへ”
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他ソフトハウス

マーケットポジションマーケットポジション ①国内ｷｬﾘｱ①国内ｷｬﾘｱVoIPVoIP市場市場

汎
用
仕
様

アプリケーション

個
別
仕
様

インフラ

大手ベンダ システム
インテグレータ

今後ターゲットとなる
マーケット

顧客ごとの仕様に合わせた顧客ごとの仕様に合わせた
高付加価値ソリューション高付加価値ソリューション
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中小ソフ
ト会社

マーケットポジションマーケットポジション ②国内法人②国内法人VoIPVoIP市場市場

小
規
模

個別仕様・ｶｽﾀﾏｲｽﾞ

大
規
模

汎用仕様

大手メーカー

今後ターゲットとなる
マーケット

大手ベンダ

大規模かつ特定業務向けに大規模かつ特定業務向けに
カスタマイズした製品カスタマイズした製品

小規模・簡単・シンプル小規模・簡単・シンプル
な製品な製品
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ネクストジェンの強みと弱み

Strength

Weakness

豊富な対通信事業者ビジネスの経験

高度な製品開発力と導入実装力

企画提案力

高コスト体質

先進性・独自性

顧客リレーション構築力
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課題認識と重点事項①

事業規模
拡大

既存顧客の潜在性発掘

企画提案力とﾋﾞｼﾞﾈｽ
検討力の向上

通信事業者向け
ビジネスの拡大
通信事業者向け
ビジネスの拡大

法人向けビジネス
の拡大

法人向けビジネス
の拡大

提案内容の多様化提案内容の多様化

他社ベンダとの
関係性構築
他社ベンダとの
関係性構築

他社ﾘﾚｰｼｮﾝの活用

目標

課題
重点事項

高付加価値ｿﾘｭｰｼｮﾝ
とｺﾝｻﾙﾃｰｼｮﾝの強化
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課題認識と重点事項②

事業基盤
強化

新規事業の柱の確立

社内体制見直し

保守ｻﾎﾟｰﾄ体制の確立保守ｻﾎﾟｰﾄ体制の確立

開発製造の品質維持開発製造の品質維持

新規事業の積極展開新規事業の積極展開

経営企画機能の強化経営企画機能の強化
目標

顧客満足度の向上

生産能力拡大生産能力拡大

課題
重点事項
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今後のビジネス成長モデル

2002 2006 2008 2010

通信事業者顧客数の拡大

ライセンス販売ビジネス
モデルの成熟期

顧客種類の拡大

当
社
売
上
規
模

NGN（VoIP）関連
技術・ノウハウの構築

他事業者の
NGN参入

NTTのNGN関連
商用サービス開始




